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Pronto a conmemorar su medio siglo de vida

como productor de suelas y fondos de caucho

para calzados, AZCONA S.R.L. ha iniciado una

nueva etapa industrial y comercial con el obje-

tivo de consolidar su presencia en el mercado

a través nuevos productos y servicios. “Para

ello, fue necesario realizar un profunda rees-

tructuración societaria y generacional, que per-

mitió solidificar y actualizar la empresa a fin

darle mayor competitividad y proyección”, afir-

mó su gerente general Antonio Colomé, quien

posee la mayoría del paquete accionario,

secundado por la familia fundadora. “Hemos

efectuado una minuciosa tarea de reordena-

miento administrativo, financiero e industrial,

con la incorporación de nuevos diseños de

productos y tecnologías, que nos han posibi-

litado afianzarnos como proveedores de gran-

des marcas como Nike y Adidas, además de

reconocidas industrias del mercado local”,

señaló.

SERVICIOS

Y PRODUCTOS

El establecimiento fabril de 5.000 m2 está ubi-

cado en Guiñazú, Córdoba, dentro de un pre-

dio de 20.000 m2. Su capacidad productiva

mensual es de 250.000 pares que comprende

una gran variedad de suelas y fondos, incluidos

modelos exclusivos para clientes y marcas.

Dentro del surtido general se destacan las bases

deportivas, náuticas, casuals y formales, esca-

toladas y para calzado de seguridad. Otros pro-

ductos reconocidos son los suelines de caucho

y los fondos terminados con caucho y EVA que

reaparecen en los nuevos calzados de moda. 

Para agilizar las producciones, AZCONA S.R.L.

cuenta con su propio taller de matricería que

puede resolver en tiempo reducido los más

complejos diseños según los requerimientos

de los fabricantes. “En este aspecto, trabajamos

en forma conjunta con nuestros clientes a fin

de armonizar la parte estética con la técnica,

brindando los servicios necesarios para satis-

facerlos”, explicó el directivo. 

AMPLÍAN

ESTRUCTURA COMERCIAL

Ante la nueva realidad y capacidad de la

empresa, se ha resuelto extender su presencia

a las principales zonas productoras de calzados

del país, a través de representantes y distribui-

dores, con experiencia y conocimiento del

rubro. Al respecto comentó, “Hemos concen-

trado nuestras actividades comerciales en

Buenos Aires -Capital Federal y Provincia-, en

Santa Fe, principalmente en Rosario, y Cór-

doba, desde donde se atiende al mercado local

y de otros puntos del país. En todos estos luga-

res hay personal de la empresa preparado para

atender todo tipo de demandas de productos

y asesoramiento”.

FUTURO CON CRECIENTES

EXPECTATIVAS

“La idea central es reposicionar a AZCONA

S.R.L. en base a su reconocida trayectoria y a

la suma de nuevos productos y servicios según

las actuales exigencias del mercado”, apuntó

Antonio Colomé. “Reconocemos que los tiem-

pos han cambiado y la proveeduría del calzado

debe apoyar con eficiencia e innovación a los

industriales. En este sentido, recientemente fui-

mos invitados por la Cámara Italiana de

Comercio de Córdoba y la Agencia Oficial

ProCórdoba para visitar SIMAC en Italia, la

feria de tecnología, para conocer en directo

los nuevos sistemas productivos con la inten-

ción de incorporar máquinas y equipamientos.

También ha sido muy positivo el contacto con

importantes empresas europeas del rubro, con

quienes existen interesantes posibilidades de

lograr acuerdos de complementación para traer

el know-how y fabricar productos diferencia-

dos de alta tecnología y de marcas destacadas.

Nueva etapa 

al cumplir 50 años
P R O V E E D O R E S D E L A I N D U S T R I A D E L C A L Z A D O :  A Z C O N A  S . R . L .  C Ó R D O B A / A R G E N T I N A

Antonio Colomé.




